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LA SOLUCION INFORMATICA A '
MEDIDA EN GESTION, CONTABILIDAD } SIMGEST HOY
Y PRODUCCION PARA LA PYME NUESTRO COMPROMISO

GRUPO S.I.M. - SIMGEST, es el resultado de la union de esfuerzos
y experiencias de profesionales especializados en el Ramo Informatico
a Nivel Nacional, con el afan de contribuir en la aplicacion de las
Tecnologias al Servicio de las Empresas en el logro de sus metas,
manteniendo altos niveles de calidad y oportunidad a precios
competitivos.

Conviene mencionar que sus fundadores son empresarios con amplia
experiencia en el sector que aportan mas de 15 afios exreriencia en

estion y dedicacion personal al mundo de las tecnologias de la
informacion.

GRUPO S.I.M. - SIMGEST, es una empresa privada con un alto grado
de conocimiento en la implantacion de sistemas informaticos.
Consideramos que somos una de las alternativas mas atractivas y que
en corto tiempo nos podemos convertir en la respuesta a la constante
busqueda de las empresas por encontrar un proveedor de consultoria
informatica, que esté orientado a satisfacer las necesidades de los
clientes con rapidez, eficiencia y calidad, al costo que ellos esperan.

Nuestra sociedad nace basada en el caracter emprendedor vy el
entusiasmo de sus socios actuales, realizando una mezcla entre la
exPeriencia profesional y la significativa a nivel personal que este
esfuerzo requiere.

La empresa se basa en la consultaria y desarrollo sobre las dltimas
tendencias de las Tecnologias de Informaci6n, siempre tomando como
filosofia la focalizacion en cada area de servicios.
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EL PLAN DE INFORMATIZACION

SOLUCIONES PARA SU EMPRESA

Consultoria

La Consultoria interviene desde el primer contacto
con la empresa cliente, y a través de ella se llega
a todos los puntos clave que influyen de forma
directa e indirecta en la buena marcha del
proyecto; detectando y corrigiendo cualquier
deficiencia y poniendo los recursos necesarios
para formar y motivar a los usuarios.

Andlisis
El equipo de profesionales encargado del proyecto
realizara un andlisis detallado de las necesidades

detectadas, y planificara las fases del desarrollo
e implantacion.

Base de Datos

Segun el analisis previo se disenaran las Reglas
de Negocio y se estableceran las integridades
relacionales utilizando tecnologia Cliente/Servidor.

Aplicaciones

Se efectuara la personalizacién sobre los
programas y se crearan las aplicaciones cliente
para facilitar el acceso a la informacién de los
usuarios.

Internet Negocios

Uno de los aspectos mas destacados del proyecto consiste
en la incorporacion de las nuevas tecnologias encaminadas
a facilitar el acceso de las empresas al mundo virtual de
una forma rdpida y segura.

Financiacion
Se establecera un contrato de Outsourcing mediante el
cual se financiara el proyecto a través de una serie de

cuotas mensuales que facilitardn la adaptacion de los
recursos economicos destinados a la implantacién.
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Mantenimiento

Una vez realizadas las distintas fases de la implantacién,
se establecera una formula que facilite la incorporacion
permanente de mejoras tecnolégicas y funcionales.

En definitiva, mediante SIMGEST, se establece un sistema
informdtico tnico y especifico, basado en datos seguros
y fiables para cada una de las empresas usuarias, un sistema
gue se adapta a sus necesidades reales y que se amolda

e forma permanente a las estrategias tomadas para los
centros directivos. Encaminadas agla adaptacion de las

empresas a los nuevos mercados.




Consultoria

La estrategia y planificacién de la implantacion de un buen
sistema de informatizacién requiere la aportacion de los
conocimientos adquiridos en multitud de instalaciones
satisfactorias y los conocimientos empresariales necesarios
rara poder analizar con objetividad Iy de forma global
os problemas que se presentan en el transcurso de un
proyecto de informatizacion.

GRUPO S.I1.M. pretende aportar los conocimientos
adquiridos a lo largo de los anos en forma de consultoria
externa, ayudando a tomar los caminos adecuados durante
la realizacion del proyecto.

La consultoria es una parte fundamental del proyecto. Con
este servicio ponemos a disposicion de nuestros clientes
un conjunto de herramientas predefinidas que se amoldaran
a las circunstancias especificas de cada empresa y se
rediseiaran durante el transcurso del proyecto. Dichas
herramientas forman el canal de comunicacion entre el
equipo encargado del proyecto y la empresa usuaria del
sistema.

La consultoria se desarrolla a lo largo del proyecto y permite
la planificacion de las distintas etapas o
fases que seran necesarias

objetivos, asi como, el grado

de motivacién de los usuarios y su nivel

de formacion poniendo a su disposicion los mecanismos
de implicacién necesarios.

La consultoria puede ayudar a la eleccion de las plataformas
hardware mas adecuadas y a la incorporacion gradual de
nuevos elementos encaminados a la optimizacién del

sistema de forma progresiva, eficaz y rentable. Procurando
que la inversion se destine a aquellos elementos

realmente importantes y que la disponibilidad del sistema
prime sobre cualquier otro elemento.
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Analisis

Es una parte fundamental del proyecto y a la que se le
puede atribuir una gran responsabilidad del éxito o fracaso
de la implantacién informatica.

El equipo de profesionales destinados a efectuar el analisis
del proyecto SIMGEST en su empresa, dispone tanto de la
experiencia como de las herramientas y conocimientos
necesarios para garantizar la interpretacion de sus
necesidades informaticas y transcribirlas a los progra-
madores.

El esfuerzo del andlisis estd encaminado a la
conceptualizacion de la realidad empresarial, inter-
relacionando todos aquellos objetos que pueden ser
interpretados de forma légica y asi poder ser descritos a
nivel fisico de manera que permitan su tratamiento digital.

El ‘)royecto incorpora un primer analisis general en el que
se llegara a la definicion logica de todos aquellos elementos
basicos e imprescindibles y al mismo tiempo se definiran
aquellos procesos que se consideren criticos con el fin de
darles el protagonismo necesario en el desarrollo posterior.
Para faci‘l)itar %a interpretacion del andlisis se utilizaran
elementos graficos de varios tipos (Flujo
de Datos, Entidad Relacion, Diagramas,
etc.) Se intentara en todo momento,
enfocar aquellos aspectos relevantes
desde distintas perspectivas y dejando
al margen procesos obvios considerados
estandar.

Una vez definidos los procesos bdsicos y contrastada su
funcionalidad, se procedera al desarrollo del analisis de
otros aspectos de mayor profundidad.

La profundidad y el nivel de analisis se ira adecuando a
las circunstancias y podra ser alterado segtin se detecten
nuevas necesidades.

El andlisis del proyecto estara encaminado a dar una
solucion informatica en tres capas o niveles; (Gestor de
base de datos, la aplicacion cliente, y los procesos o
programaciones en Internet).

2.2




Base de datos

Los procedimientos y estructuras para el
almacenamiento y mantenimiento de la
informacion, correspondiente a un determinado
dominio de un problema, ha evolucionado a
medida que evoluciona la tecnologia. Inicialmente
las estructuras de datos eran muy simples
y el tiempo de acceso a esta informacion era muy
alto. Con el tiempo se ha visto la necesidad de
independizar la estructura de la informacién
de los procedimientos. Asi surge el concepto Base
de Datos (agrupacion de tablas interrelacionadas,
que contienen un conjunto de datos).
Las bases de datos y su tecnologia han tenido y
estan teniendo un impacto considerable y decisivo

en el mundo de la informdtica. La necesidad de
manejar grandes volimenes de informacion de
forma rapida, agil y segura, ha hecho que los
grandes fabricantes de software encaminen su
esfuerzo en este sentido y actualmente existan
un buen nimero de opciones que son capaces
de responder a esta demanda.

Por ello SIMGEST utiliza Firebird, un sistema
SGBD (Sistema de Gestion de Base de Datos),
que dispone de un conjunto de herramientas
cuyo objetivo es definir, construir y manipular un
conjunto de informacion de procedencia diversa
pero con algin tipo de relaciéon entre sus
componentes.

LAS CARACTERISTICAS PRINCIPALES DE ESTA BASE DE DATOS SON LAS SIGUIENTES:

= Soporte completo de Procedimientos Almacenados y Triggers
= Las Transacciones son totalmente ACID compliant.
= Integridad referencial.

= Arquitectura Multi Generacional.

= Muy bajo consumo de recursos.

= Completo lenguaje para Procedimientos Almacenados y
Triggers (PSQL).

= Soporte para Functiones externas (UDFs).
= Poca o ninguna necesidad de DBAs especializados.

= Practicamente no necesita configuracion - jsélo instalar y
empezar a usarlal.

= Una gran comunidad y muchas paginas donde conseguir
buen soporte gratuito.

= Opcion a usar la versiéon embebida - de un solo fichero -
ideal para crear CDROM con catdlogos, versiones de
evaluacion o monousuario de aplicaciones.

= Docenas de herramientas de terceros, incluyendo
herramientas visuales de administracion, replicacion, etc.

= Escritura segura - recuperacion rapida sin necesidad de
logs de transacciones.

=» Muchas formas de acceder a tus bases de datos: nativo/API,
driver dbExpress, ODBC, OLEDB, .Net provider, driver
JDBC nativo de tipo 4, médulo para Python, PHP, Perl, etc.

=» Soporte nativo para los principales sistemas operativos ,
incluyendo Windows, Linux, Solaris, MacOS.

= Backups incrementales.
= Disponible para arquitecturas de 64bits.

= Completa implementacién de cursores en PSQL
Permite direccionar un nimero i limitado de archivos.

Plataformas:

Linux

Windows

HP-UX

Mac OSX (Darwin)
Solaris

DAROSIS USIECNOLOS A ENERCUN
ENSABEEN DECISINO ENFED UND@




Aplicaciones

Las aplicaciones cliente estan desarrolladas con las mas modernas
herramientas de programacion.

El programa SIMGEST, es un conjunto de médulos capaces de dar
solucion informatica a todas las areas de una empresa, diseiados por
nuestro equipo de profesionales, que tras varios aios de experiencia

Zontacto directo con los clientes han logrado crear una solucién
Unica

en el mercado. La facilidad de su manejo permite una facil implantacion
convirtiendo a SIMGEST en una herramienta eficaz y altamente
rentable desde el mismo dia de su instalacion.

Caracteristicas

El programa estandar solucionan la mayoria de problemas que se
pueden presentar en una empresa actual y contienen las sigu:entes
opciones solventadas de manera racional y utilizando formulas
coherentes y logicas en cada uno de los procesos.

A ésta programacion bdsica se deberan incorporar aquellas opciones
o adecuaciones personales y especificas de su empresa que podran
ser Codnfecciona as e integradas de forma solapada a la programaci6n
estandar.

Caracteristicas principales de las aplicaciones estandar:

Multi-empresa: La aplicacion da solucion a la problematica de
varias empresas con un mismo ejecutable.
Multi-moneda: Permite el tratamiento de varias monedas al
mismo tiempo.

Multi-ejercicio: Permite trabajar con varios ejercicios abiertos
al mismo tiempo.

Multi-almacenes: Dispone de un fichero de almacenes y la
posibilidad de traspasos entre ellos.

Multi-delegacion: Permite el tratamiento de varias delegaciones.
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Mddulos Especificos
SIN

SISTEMAS DE VENTAS MOVIL

Disefiado Eara obtener ventajas (tecnologia
simGEST) ahorrando tiempo. Permite la introduc-
cion de pedidos llegando a nuestro sistema
automaticamente, sin tener que introducir de
nuevo los datos, obteniendo fiabilidad, disminu-
yendo errores en la entra-da de pedidos, obtenien-
do toda la informacion necesaria para su venta.

simGEST_INTELLIGENCE

MODULO ESPECIFICO DE CAPACITACION Y
AYUDA PARA LOS USUARIOS.

Es una herramienta denominada “Business
Intelligence”, el cual, nos aporta tecnologia para
poder afrontar esta tarea de un modo rapido, agil
y eficiente, ofreciendo la posibilidad de obtener
toda la informacion de nuestra empresa de un
modo sencillo y ripido especialmente dirigido a
aquellos directivos que no desean “pelearse” con
farragosos informes, por otro lado, necesarios
para la toma de decisiones. Herramienta para su
uso en tareas tan cotidianas como anilisis de
produccion, comercial o cuadro de mando.

SIMEXPORT

MODULO ESPECIFICO DE GESTION DE
EXPORTACION

Confeccion de toda la documentacion propia de
un departamento o empresa de exportacion,
incluyendo tablas de divisas, idiomas, facturas
proformas, comerciales y de aduanas, listas de
contenido y de peso, certificado de origen, etc.

SIM

EXPLOTE EL POTENCIAL DE INTERNET

El proyecto simGEST permite la incorporacion de
todas aquellas tecnologias necesarias para adap-
tarse y beneficiarse de los sistemas telematicos
tanto en comunicacion con los clientes mediante
tiendas virtuales, pedidos y seguimientos online,

Como en comunicacion con proveedores, tiendas
o departamentos descentralizados.

Internet Negocios

Muchas empresas ven en Internet una oportunidad de venta
directa de sus productos, un nuevo vehiculo para ampliar
mercados accediendo a nuevos consumidores y un medio

para mejorar sus servicios de atencion al cliente.
Por otro lado, los consumidores empiezan a ver en Internet
un nuevo mercado y son especialmente sensibles a las

reducciones de precio, la rapidez en la entrega y la
prestacion de servicios de valor anadido.

A través de Internet las empresas pueden:

= Abrir sus negocios a nuevos mercados y acceder asi a
nuevos clientes.

= Simplificar los procedimientos administrativos con los
roveedores y clientes, ganando en eficacia y minimizando
os costes.

= Mejorar la ﬁesti()n de la informacion dentro de la empresa
entre los clientes y proveedores.Competir con grandes
corporaciones multinacionales.

= Formar parte de una cadena de valor donde se pueda actuar
de forma espontanea, facilitando el intercambio de
informacién y simplificando las transacciones de productos
y servicios.

=» Ofrecer un servicio de 24 h.

El proyecto SIMGEST permite la incorporacion de todas
aquellas tecnologias necesarias para adaptarse y beneficiarse
de la explotacion del mundo virtual, tanto en la
comunicacion con los clientes mediante tiendas virtuales,
como con la comunicacién de proveedores o incluso
entre posibles tiendas propias o departamentos
descentralizados.

Es dificilmente predecible la multitud de nuevas
oportunidades que nos depara el mundo Internet. SIMGEST
tiene como vocacién mantenerse en un alto nivel de
conocimientos técnicos que le permitiran disponer
de un socio tecnolégico que pueda aportar soluciones
tangibles y funcionales utilizando este medio de
comunicacion.

EL ACCESOA LA
INFORMACION ES
ESENGIAL PARA SER

. COMPE-

~ NTITIV@S
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Financiacion
Cada vez mas, las em‘i)resas destinan un porcentaje
de sus ventas a la informdtica. Dicho porcentaje
suele variar en funcién de la tipologia de negocio
de la vocacion de la direccion hacia la
incorporaciéon de nuevas tecnologias.
Con erfin de facilitar la incorporaciéon de un
sistema informatico actual y eficiente SIMGEST
incorpora un Contrato de Outsourcing, con un
coste controlado y negociado segin
requerimientos y pretensiones iniciales pero con
la posibilidad de ser incrementado en funcion de
las necesidades que se detecten con posterioridad.

.2.6

Dicho contrato permite reducir los costes de
propiedad de la aplicacion soportados por el

cliente, al tiempo que le proporciona beneficios

fiscales que repercuten en la rentabilidad del

proyecto.

Por otro lado, este formato contractual permite
un §ran margen de flexibilidad en la determinacion

de la forma de pago del servicio, siendo lo mas

habitual el establecimiento de cuotas mensuales

durante el periodo de implantacién del proyecto.

ODCESO DE |

Mantenimiento

Un proceso de implantacion de estas caracteristicas nunca se agota en si mismo. Para obtener de él el mdximo rendimiento,
un sistema de informacion ha de estar en constante evolucion, para dar asi respuesta a los cambios tanto en la estructura
u organizaciéon de la compaiia como en el entorno competitivo en el que desarrolla su actividad.

En las técnicas de programacion se utilizan métodos destinados a facilitar el posterior mantenimiento de los procesos
programados, tanto en la GDB, como en las aplicaciones cliente. Esto permite la responsabilizacién de nuestros técnicos
de los procesos creados aiin en el transcurso de los afios.

A tal efecto SIMGEST incluye un servicio de mantenimiento cuyo principal objetivo es mantener abierto el canal de
comunicacion con el cliente, lo cual nos permitira conservar la eficiencia del sistema de base de datos adaptandolo a

los escenarios que puedan presentarse en el futuro.

2.7
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PLAN DE INFORMATIZACION DE
EMPRESA, A MEDIDA Y ADAPTADAS

A SUS NECESIDADES ACTUALES

SIMGEST CARACTERISTICAS:

El software por excelencia

Multiempresa — Multicanal - Multiusuario - Multimoneda -
Multiidioma:

Permite crear miltiples empresas, permitiendo distintos métodos de
busqueda. Trabajo en red. Grupos de usuarios con perfiles personaliza-
bles. Tratamiento agil de Agrupaciones de Terceros, Clientes,
Proveedores, Acreedores, Articulos. Permite la elaboracion de
documentos en distintas monedas e idioma. Permite llevar la gestion
y contabilidad de sucursales o canales, pudiendo obtener resultados
conjuntos de todos ellos.

Gestion de Usuarios: Se pueden definir tres niveles de seguridad para
cada opcion del programa: acceso total, sélo lectura (en desarrollo)
o sin atltceso. Defina que usuarios acceden a cada empresa, ejercicio
o canal.

Totalmente personalizable el manejo de la aplicaci6n a través de
teclas rapidas para cada usuario, asi como el colorido y apariencia
de las ficﬁas. Posibilidad de trabajar en Modo ENTER o TABULADOR.
Enlace con Excel, Word, HTML: Podra volcar el resultado de informes
al programa Excel, Word de Microsoft, etc ...

Moédulo de correo Electronico: Posibilidad de enviar e-mail a terceros,
clientes, proveedores, agentes desde la misma aplicacién sin necesidad
de utilizar ningtn software adicional.

Disenador Visual de documentos: potente herramienta que permite
conflﬁurar distintos documentos, con sélo pulsar y arrastrar el campo
con el raton.

Gestion del Conocimiento: Médulo que permite conocer de forma

facil y rapida informacion relativas a terceros (clientes, proveedores
y agentes).

Podremos ademads visualizar informacién relativa a pedidos, pedidos

pendientes de servir, estadisticas, etc.

Otras Caracteristicas adicionales:

Utiliza el sistema MDI (Interface de Miiltiples Documentos). Esta
interface permite trabajar con varias tareas a la vez. Facilitamos la
actualizacion de nuestros productos por cambios legales o
mejoras en la aplicacion de forma inmediata a través de INTERNET.
Sistema de navegacién a través de hipervinculos, entre diversos
formularios e informacion residentes en la aplicacion.




Contabilidad

Plan General Contable: El PGC se dispone en forma de
arbol y permite un completo y sencillo mantenimiento de
cuentas. Acceso desde las cuentas al Mayor y al Diario.

Cuentas Anuales: Elaboracion de Balance y Cuenta de
Resultados en modelo oficial. Balance de Situacion detallado
(a nivel de cuentas).

Cuenta de Pérdidas y Ganancias al detalle.

Opciones de Diario: En la gestién de asientos se consigue
un control de todas las opciones financieras: vencimientos,
casacion, alta de activos, banca electrénica, etc. Es posible
intro-ducir comentarios en el asiento.

Punteo y Casacion: punteo simple y de conciliacién
bancaria.

Asientos Predefinidos: Se pueden contabilizar asientos de
forma rapiday sencilla, desde el médulo de predefinidos.
Lo mas importante es la fiabilidad de los datos introducidos.
También permite la visualizacién del Libro Mayor.

Libro Mayor y Diario: Informacién completa del movimiento
de cada subcuenta, listado por origen de moneda,
acumulados, etc. En cada linea

del libro mayor se puede acceder al asiento del Diario del
que procede. Se puede listar el Libro Diario con distintas
opciones.

IVA y Otros: Libro de facturas recibidas y emitidas con
distintas ordenes de presentacion: por documento, por tipos
de IVA, etc. Posibilidad de obtener los Modelos 110, 115,

300-330, 347, 349, 190. Posibilidad de presentacion

telematica de los Modelos 347-190. Listado de Facturas
IntraStat tanto para compras como para ventas. Posibilidad
de generar de modo automatico el Preasiento de némina
a partir de las fichas de retenciones

mensuales de cada uno de nuestros empleados.

Cartera: Control de vencimientos de cobros y pagos,

identificando el estado de cada uno (pendiente,

pagado/cobrado o en gestion de cobro.

Procesos automaticos de generacion de cheques, pagarés

y asientos.

Antes de emitir los cheques y/o pagarés existe la posibilidad
de agrupar todos los de un mismo proveedor en uno solo

y presentarlos mediante

distintos formatos. Posibilidad de emitir pagarés totalmente
[)ersonalizado con la imagen de la empresa (Gestion de

os nimero de Pagarés

asilgnados por la Entidad Bancaria, generacion automdtica
del marcaje magnético del pagaré mediante caracteres
CMC-7, todo de acorde

Norma 56 de serie normas y procedimientos bancarios).
Posibilidad de generar remesas de pagares (Tratamiento
agrupado de envios de varios

pagarés de nuestros clientes a la entidad bancaria).
Confirming o cuaderno 68 para gestion de pagos a

proveedores.

Amplio control de gestion de cobros por parte de los
representantes (Control de cuando se enviaron los cobros,
Control de su situacion actual, emision automatica de cartas
a representantes con los cobros enviados para su gestion).
Amplia Gestion de Efectos Impagados (posibilidad de tratar
impagados individualmente o agrupados de acorde a como

la entidad bancaria nos los notifique).

Gestion de Amortizaciones: Realiza los asientos de las

amortizaciones automaticamente uno a uno o agrupados
por activos. Control del Inmo-vilizado: naturaleza, ubicacion,
importe de adquisicion, fecha de adquisiciéon, fecha
primera y dltima de amortizacion y porcentaje. Amortizacion
por meses o por dias.

Enlace con Banca Electrénica: CSB 19, 32, 34, 58 y 68.

Gestion
Ficheros Maestros

Terceros: Figura que esta presente en toda la aplicacion y
que sobresale por encima de Clientes, Proveedores,
Acreedores, Agentes. Almacenaremos toda la informacién
relativa a dicha Persona o Entidad (direccion, provincia,
NIF, teléfono, datos bancarios, personas de contactos,
notas), independientemente de su clasificacién final.
Pudiendo acceder facilmente desde Terceros a Clientes,
Proveedores, Agentes, Acreedores tanto para su
consulta como para su creacion. Asociacion de imagenes.

Clientes: Permite almacenar hasta mas de un millén de
fichas con sus datos generales (datos comerciales dias de
pago, periodo de NO PAGO (vacaciones), tipo de descuento,
riesgos maximos permitidos, datos contables, etc.).
Teniendo posibilidad de crear grupo de clientes. Datos
estadisticos ABC, direcciones de envio, documentos
asociados (presupuestos, pedidos, albaranes, facturas/abonos
y recibos). Indique el niimero de copias a imprimir
de cada documento. Estado del Cliente (Conocer de un
modo facil y rapido desde una sola pantalla la situacién
actual de un cliente: Pedidos pendientes, albaranes sin
facturar, facturas sin cobrar, Articulos consumidos, Estado
de los cobros, y la posibilidad de acceder a cada
uno de los aparta(;,os con un simple movimiento del raton).
Conocimiento de los riesgos actuales de los clientes,
conocer que clientes se encuentran actualmente por encima
de su riesgo asignado, Posibilidad de bloquear
clientes de modo que ya no se le pueda vender hasta nueva
orden. Condiciones especiales de ventas.

Agentes: Permite trabajar con mas de mil agentes distintos,
con sus datos personales, comisiones, IRPF, condiciones
especiales de comisiones etc. Listado de comisiones, gestion
de comisiones agrupadas (Grupos Comerciales), Informe
de liquidacion de comisiones segin condiciones
del Agente (IRPF, IVA, etc ...).

A

Proveedores - Acreedores: Hasta un millon de proveedores
con sus datos generales (dto. por defecto, dia de pago,
divisa, etc.), datos bancarios ,datos estadisticos ABC,
documentos asociados (pedidos, albaranes y facturas).

Almacenes: se pueden generar tantos almacenes por cada
empresa como sean necesarios.

Agrupaciones: Posibilidad de hacer infinitas agrupaciones
(grupos por diferentes criterios) de terceros, clientes, agentes,
proveedores, agentes y después explotar informacion a
través de dichos conceptos. Realizar mailing, ver cuanto
se ha vendido a una agrupacion, ver las comisiones
de una agrupacion de agentes, etc ...

Articulos: admite en su codigo hasta 15 digitos alfanu-

méricos, descripcion larga y corta, codigos de barras (EAN
13, Code 39, Code 128), familia, stock max. y min.,

pendientes de servir y recibir, stock fisico, tres tipos
de descuento, stock por almacenes. Actualizacién

automatica de proveedores y precios de compra con cada
entrada en el almacén. Posibilidad de introducir precios
de venta distintos por cada una de las propiedades del
articulo. Ubicaciones de Articulos en el Almacén

(Pudiendo tener mas de una). Posibilidad de inactivar
articulos y que no estén disponibles para su venta o compra
de ningtin modo.

Posibilidad de indicar que un articulo es solo de compras,

solo de ventas, de compra y ventas. Asociacion de imagenes.

Promociones y rebajas: por volumen de venta y cantidad
vendida.




Almacén (multialmacén)

Tarifas: Creacion de Tarifas de modo automatico,
posibilidad de trabajar con Tarifas de Puntos o
Monedas.

Pedidos a proveedores: generados automaticamen-
te desde el pedido del cliente o deje que calcule
las faltas de stock de su almacén. Ofrece
el estado del pedido (recibido parcialmente,
recibido en su totalidad, etc.).

Albaranes de proveedores: puede crearse manual
o automaticamente a partir del pedido,
actualizandose los stocks de los articulos recibidos
y realizando un célculo automatico del PVP segiin
el porcentaje de beneficio que definamos.

Facturas de proveedores: genere su factura
directamente sin necesidad de albaran. Contabilice
sus facturas de compra y los pagos y devoluciones
de las mismas y envielas por correo electrénico
en PDF.

Movimientos de almacén: permite mover stocks
de articulos de un almacén a otro.

Regularizacion de almacenes: esta opcion
modifica el stock fisico.

Histéricos de movimientos y regularizaciones de
almacén.

Almacén de Articulos Terminados: Posibilidad de
tener el control de los articulos acabados que
tenemos en almacén. La introducciéon de
dichos articulos se puede hacer desde diversas
vias: manualmente, al anular un pedido, al anular
un albaran, al realizar una factura de
devolucion, desde el médulo de incidencias.
Esto repercutira en la introduccion de Pedidos de
clientes, cuando un pedido coincida en modelo
y tapizado con uno del almacén de productos
terminados, la aplicacién nos avisara de dicha
coincidencia, para que determinemos

si dicho pedido lo servimos con dicho articulo, de ser asi
ya no pasara a FABRICA.

Estadisticas

Familias de productos: resumen de facturacion, resumen de compras, unidades de entrada/salida, margenes de descuento,
margenes de beneficio, etc.

Clientes: desglose por clientes, resumen de facturacion, margenes de descuento, y desglose por articulos.
Proveedores: desglose por proveedores, resumen de compras, desglose por articulos.
Agentes: desglose por agentes, resumen de facturacion, desglose por articulos.

Provincias, Zonas: resumen de facturacion, desglose por articulos.
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Facturacion

Realice sus ventas en la divisa que desee .

Envie sus documentos electronicamente a través de Internet,
posibilidad de generar documentos PDF.

Presupuestos: compruebe en todo momento su estado,
(aceptado o sin aceptar), transformelo en pedido.

Pedidos: genere un albaran o factura a partir de ellos,
controle su estado (servido parcialmente, servido totalmente
o pendiente de servir), numere manual o automaticamente
sus pedidos. Posibilidad de realizar un amplio control de

estion de muestras enviada por el cliente para la fabricacién
ge un determinado pedido (Tela cliente, Lacado, Medida
especial de fabricacion, ETC...) saber donde se encuentra
la muestra (Registro de la entrada de la muestra, en el
momento de pedido o con anterioridad), Relacionar muestra
con linea de pedido si esta se registro anteriormente,
Aceptacion por parte de la Persona responsable si dicha
gestion de muestra es posible o no realizarla, Modulo de
muestras rechazadas de modo que el departamento de
ventas pueda notificarle al cliente que no es posible su
realizacion.

Posibilidad de Duplicar Pedidos. Posibilidad de realizar
estimaciones de cargas de pedidos (Previsiones de carga
de mercancias) por diversas agencias de transportes o
medios propios.

Multitud de informes. (Impresion de Pedidos Valorados o
Sin Valorar, Pedidos facturados, Pedidos pendientes de
asi§nar muestras, Pedidos pendientes de servir, listado de
pedidos por modelos, Resumen de Pedidos, Posibilidad de
emitir las etiquetas de envios desde pedidos,
etc.)

Es posible consultar el estado de pedidos por distintos
criterios sabiendo cual es su estado de fabricacion.
Posibilidad de consultar en que pedidos se ha pedido un
determinado modelo, o un determinado tapizado, o un
determinado modelo en un determinado tapizado.
Es posible realizar las solicitudes de compras de telas a
partir de los pedidos introducidos en unas fechas
determinadas, o por nimeros de pedidos de un modo

sencillo, agil y eficaz.

El programa nos avisara en caso de que introduzcamos
edidos del mismo cliente con la misma referencia. Tan
ien podremos consultar durante la grabacién del pedido

las distintas referencia que nos ha pasado ese cliente.

Albaranes: flexibilidad para introducir albaranes y
directamente generarlos a partir de uno o varios pedidos.
Numere los mismos manual o autométicamente. Posibilidad

de generar etiquetas de envio, en funcion del nimero de
bultos. Informe de Carga de Mercancia por Transportista,
Multitud de Informes, Etc.

Facturas: generadas directamente o agrupando albaranes.
Realice facturas a clientes sin ficha abierta. Célculo de las
retenciones para profesionales liberales. Incluye IRPF
agrario. Gastos suplidos. Facturacion de servicios con la
posibilidad de escribir todo el texto que desee.
Facturas con IVA incluido.

Posibilidad de generar toda la documentacion necesaria
para exportacion (Médulo de exportacion) (Packing List,
Weight List, Certificado de Origen, Certificado Libre).
Multitud de Informes, Etc.

Posibilidad de consultar todos los documentos de ventas
(proformas, pedidos, albaranes o facturas) de una aFrupacién

e cliente en concreto. Posibilidad de Localizar los
documentos de ventas por Paises, Provincias,

Localidades.

Posibilidad de traspasar documentos (pedidos, albaranes)
entre canales.

Abonos: permite crearlos directamente o bien de una
factura.

Plantillas: utilicelas para generar facturas periddicas o
repetitivas. Genere albaranes o facturas seleccionando su
serie.

Documentos de impresion e imagenes: todos los
documentos de impresion son configurables y se pueden
asociar imagenes.
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MODULO ESPECIFICO

SECTOR MUEBLE TAPIZADO

Articulo: propiedades propias del articulo en funcion de que se trate de un semielaborado (Butaca, sillon,
sofd, etc ...) o de un metraje (tela, piel, etc.). Para el semigaborado: Peso Bruto, Peso Neto, Metros cubicos,
Pies cubicos, Unidades por bultos, Tipo de Tapiceria en que va tapizado (Piel, Tela, etc..), ancho, alto, fondo,
Metros telas clientes para tapizarlo completo, Metros tela cliente para tapizar la base, metros tela cliente
para tapizar los almohadones. Para metrajes: Peso Bruto, Peso Neto, Metros ctibicos, Pies ciibicos, Unidades
por bultos, Tipo de Tapiceria de la que se trata el metraje, Serie a la que pertenece, Ancho del metraje, si es
casada o no, si necesitase rematarse tras el corte, composicion del metraje (Cédigo que nos indicara que es
90% poliéster, 10% algodon, etc.), posibilidad de indicar que una tela serda descatalogada e informar
a los clientes de dicha futura baja.

Definicion de semielaborado en forma de drbol, permitiendo un completo y sencillo seguimiento de nuestras
lineas de productos (linea, modelo, elemento, medida, variante). Posibilidad de duplicar estructuras entre
diferentes modelos.

Generacion de Articulos semielaborados en los distintos tipos de tapizados (Tela, Piel, etc. ) de modo
automadtico a partir del técnico de nuestro catilogo definido en forma de arbol, lo cual facilita la creacién
de nuevas variantes de un semielaborado existente.

Definicion de tipos de “Variantes” (brazos, tipos de patas, colchones etc...), y asociarlas al articulo de modo
ﬂue al introducir el pedido nos solicite sus variantes correspondientes pudiendo asociar a éstas, valores por
efecto.

Posibilidad de definir por parte del usuario fina el despiece del sofa en cuanto a su tapizado (Partes tapizables:
Tapizado Completo, Tapizado de la Base, Tapizado de las Almohada, Vivos, Tapizados de los Cojines, Tapizado
de las Almohadas Respaldos, etc).

Fichero Maestro de Anchos de Telas.

Fichero Maestro de Series de Tapicerias y Confeccién automatica de la Tarifa de ventas los semielaborados
en cada una de ellas.

Escandallo de tela necesaria segt’m: PARTE TAPIZABLE del semielaborado, ANCHO de tela, CASADA o no.
Fichero maestro de composicion de metrajes: Tabla a partir de lacual diremos que de esta compuesta cada
una de los distintos tipos de telas que tengamos, tratamiento para su mantenimiento, garantia y si se puede
agrupar o no para el corte (LISO VERTICAL, LISO NORMAL, DIBUJO).

Fichero maestro de composicion de modelos: Tabla a partir de la cual indicaremos la composicion de los
materiales en los que estan realizado un modelo determinado (Composicién de las Almohadas Asiento,
Composicion de las Almohadas de Respaldo, Composicion de los Brazos, Composicion de las estructura).

Las dos tablas anteriores nos permitiran imprimir las etiquetas de composicién del Sillon, Sofa o Butaca a
adjunta en la etiqueta de control de calidades.

Escandallo de tela necesaria segtin: PARTE TAPIZABLE del semielaborado, ANCHO
de tela, CASADA o no.

Generaciéon automatica articulos “telas” seglin gama de colores.

Posibilidad de definir la fornitura de los sofds (relacion entre metraje, hilo, y
cremallera). De modo que a la hora de emitir las érdenes de fabricacion en el
cosido, aparezca dicha informacion.

Posibilidad de definir los tipos de acabados de un determinado modelo (lacado,
tipos de ruedas, etc.).

Control de stock de tela, mediante fichas de telas individuales creadas automaticamente
tras la recepcion de la mercancia del proveedor (Albaran). Permitiéndonos saber
en cada momento cuantos metros de telas tenemos, tamaiio de los trozos de metraje,
de un modo sencillo, rapido y eficaz.

En todo momento sabremos que pedidos de clientes fueron cortados a partir de
esa pieza de tela, ayudando a controlar posibles problemas de CALIDAD debido
a un mal estado del metraje.

Asignacion manual/automdtica de Ficha de Tela o Piel para el corte a pedidos de
clientes (indicar que tal pedido para ser fabricado se debe de cortar de un trozo
de tela concreto (ficha de tela)), previo a la configuracion del Plan Maestro de
Producciéon (PMP, que indicara que pedidos se van a fabricar).
Dicha Asignacién se puede realizar de modo automatico si se utiliza el médulo
de solicitu§ de pedidos a proveedores a partir de pedidos de clientes (Automaticamente
queda identificado el PEDIDO DEL CLIENTE con EL PEDIDO DEL PROVEEDOR,
evitando errores, quedando reservada tras la recepcion del metraje dicho metraje
para el corte del

pedido del cliente correspondiente.)

Posibilidad de Reasignar Fichas de Telas o Piel de unos pedidos de clientes a Otros.
Es decir un metraje que tengo reservado para un pedido de cliente, quitar dicha
reservaJI asignarselo a otro pedido que nos urja mas Posibilidad de Utilizar colas
(restos de piezas de metraje de pequeiio tamaino). De modo que podemos indicar
que para cortar un determinado pedido se realice de dichas colas (varias piezas
pequeias).

Muti-idioma para todo tipo de descripciones (Descripcion de articulo, de acabado,
de partes tapizables, etc...), permitiéndonos de este modo confeccionar los distinto
tipos de documentos en cualquier idioma.

Posibilidad de realizar infinitas agrupaciones de articulos de acorde a como el
usuario final desee y después poder explotar multitud de informacion a través de
dichas agrupaciones.

SIMGEST




MODULO ESPECIFICO

SECTOR MUEBLE

Simgest sector del mueble, permite gestionar de
manera eficiente todas las variantes que se
obtienen del manejo de miles de referencias que
se generan en las empresas del sector.
A través de una unica referencia por producto,
con independencia de sus acabados y variantes,
es posible gestionar la produccién, reduciendo
el personal dedicado, y sastisfaciendo las
exigencias y necesidades del mercado, sin
necesidad de altos costes ni plazos de servicios
elevados.

Maestro de variantes, Definicion de las variantes
o caracteristicas que pueden contemplar los
programas de fabricacion: chapas, tiradores,
cristales, plafones, orientacion de puertas,...
Posible incremento de la tarifa en puntos de cada
una de las variantes.

Definicion de semielaborado en forma de arbol,

permitiendo un completo y sencillo seguimiento
de nuestras lineas de productos (linea, modelo,
elemento, medida, variante). Posibilidad de
duplicar estructuras entre diferentes modelos.

Programas o Modelos, enlace con disenador,
posible comision ror cada venta para el disenador
y catalogo en el que se incluye el programa
Asignacion de variantes que admite este programa
para ser validadas al realizar pedidos.

Conversion de unidades, Maestro de conversion
de unidades de compra y su equivalencia en
unidades de consumo o produccién.
Enlace con maestro de precios de compra por
acabados y proveedor. Enlace con pedidos de
compra, se realiza la conversion de unidades
segun la configuracion de los maestros anteriores.

Gestion de productos, Unica referencia de

producto independientemente de sus acabados
y variantes. Unica referencia de producto para
tarifa de venta y compra. Asignacion de productos
a un modelo y la asignacién de variantes o

caracteristicas posibles del modelo para cada
producto, es decir, se dispone de un configurador
de productos por modelos y variantes.
Incremento de tarifa en puntos en funcién de las
variantes y producto. Enlace con maestro de bultos
por producto y cliente final. Contempla mdltiples
caracteristicas: peso Bruto, peso Neto, metros
cubicos, unidades por bultos, unidades de

compras, unidades de Almacén, paleta de colores

o acabados segtin modelo, descripciones de bulto

para su etiquetaje. Muti-idioma para todo tipo

de descripciones: de articulo, de

acabado,...,permitiéndonos de este modo

confeccionar los distinto tipos de documentos en
cualquier idioma.

Gestion de comisiones y descuentos,
Se definen comisiones y descuentos para agentes
comerciales y jefes de venta segin el programa,

rupos de compra, cliente y delegacion, categoria
ge cliente y periodo de aplicacion.

Gestion de grupos de compra, definicion de
comisién y descuento.

Gestion de pedidos, enlace de de todos los
maestros descritos en funcién del cliente y el
modelo escogido (carga automatica de datos:
variantes, bultos, agencia de transporte, rappel,
grupo de compra, disefiador y todos sus

escuentos y comisiones). Gestion de pedidos
especiales. Gestion de pedidos bloqueados y
urgentes (confirmado).

Lista de materiales, tnica lista de materiales por producto
independientemente de sus acabados y variantes.
Calculo automatico de unidades de escandallo para tableros.

Planes maestro de produccién, creacion de plan maestro
por fecha de pedido, fecha de servicio, cliente y/o seleccién
de zonas. Calculo de volumen acumulado para gestion de
producciéon por rutas (flota de transporte propia)
Informe de necesidades de produccion por acabados.
Creacion automdtica de pedidos de compra en funcién las
necesidades de produccidn, stock actual, stock minimo y
maximo y mercancia pendiente de recibir y servir por
proveedor. Etiquetado y control de bultos. Ordenes de

roduccién estandar. Generacién de cuadrantes de

abricacion, con la posibilidad de asociar imagenes, informe
de bolsa de herrajes por pedido.

Posibilidad de realizar infinitas agrupaciones de articulos,

de acorde a como el usuario final (ﬂesee y después ([i)oder
explotar multitud de informacion a través de dichas
agrupaciones.

Gestion de incidencias de clientes, gestion de notas de
recogida. Captura de datos de albaran que genera la
incidencia. Generacion automatica de pedido de venta.
Generacion automatica de regularizacion de stock.
Gestion del cambio de mercancia.

Gestion de almacenes por acabados y variantes, el almacén
controla ademas de las existencias por almacén y acabado,
las existencias por cada una de las variantes o caracteristicas
definidas para cada producto.

Médulo de barnizado, permite conocer la composicién
exacta de los colores muestra o cliente. Refleja las
proporciones de los componentes quimicos necesarios
para conseguir los distintos colores o acabados estandar.

Definicion de composiciones estandar, incorporacion
automatica de pedidos, Es el maestro que nos permite
definir las composiciones del catalogo, de forma se puedan
introducir automaticamente al crear nuevos pedidos.
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PROYECTOS DESTACADOS

CASOS DE EXITO

Tapizados Fama

Integramos todos los departamentos.

Articulo: Tapizados Fama S.L., empresa lider del
sector tapicero a nivel internacional, con un alto
nivel administrativo y organizativo; tuvo la
necesidad de encontrar una solucién informatica
que le unificara todas las dreas de su negocio.

Simgest_erp’s fue la solucion acertada, por su
funcionalidad y su alto nivel de adaptacion, que
permitio, en una rapida puesta en marcha, integrar
todos los departamentos.

En la actualidad disponen de un sistema de gestion
totalmente adptado a sus necesidades, control
productivo automatizado, asi como, sistemas
adpatados de “inteligence business” cuadros de
mandos para tomas de decisiones y un area
extranet para las consultas e introducion de
pedidos a tiempo real para sus clientes y agentes
a través de un entorno Web.

HFama.

www.fama.es

Mariano Farrugia

En continua evolucion.

Articulo: Mariano Farrugia S.L., empresa dinamica
y en constante evolucion, ha llegado a convertirse
en un referente indispensable para las empresas
tapiceras en territorio nacional; su solucion
especifica del sector del curtido y acabado de
pieles , garantiza el crecimiento controlado y
organizativo que en la actualidad experimenta.

Simgest_erp’s crecié de manera cualitativa y
modular, desarrollando e implementado
continuamente las tendencias del sector, uniendo
y controlando las distintas delegaciones fuera de
Espaiia, bajo una tnica base de datos, adaptando
nuevos modulos que fueron surgiendo ante la
necesidad exigente del mercado actual.

Hoy, Mariano farrugia dispone de un sistema
robusto y fiable, con un alto grado de actualizacién
r adaptacion, rapido y optimizado, para afrontar
os problemas del dia a dia.

MARIANO FARRUGIA

Muebles Juraco

Control de almacén, necesario.

Muebles Juraco S.L., es una de las mayores empresas del
sector del mueble, con un volumen de negocio y
distribuciéon muy importante; vié la necesidad de tener un
control exhaustivo de sus almacenes y empresas asociadas
a la fabricacién y poder controlar las miles de referencias
soportadas dentro y fuera de sus instalaciones.

Simgest_erp’s desarrollo su sistema exclusivo para el control
y puesta en marcha de sus almacenes, a través de codigos
de barras, implementado soluciones especificas de cuadros
organizativos con imagenes para el control de produccion,
asi mismo la integracion en un sistema tnico de gestion,
de todas las empresas proveedoras asociadas a su grupo,
controlando y abasteciendo producto de manera automatica
para la planificacion de su produccion y almacenes.

El presente y futuro de esta empresa es tan prometedor,
que esta permitiendo a sus fundadores poder abarcar mas
volumen y dreas de negocio controladas.

Muebles Navarro

Variantes de articulos la solucion.

Muebles Navarro S.A., referente internacional en el sector
del mueble por excelencia; actualiza su sistema informatico
K organizativo, debido a las variaciones que el mercado

a dado en los dltimos afios, y seguir siendo una empresa
referente y competitva.

Simgest_erp’s, previa consultoria e ingenieria en planta,
desarroll6 la solucion con referencia tnica, a las miles de
variantes y lacados que surgen en el sector, gestionando
asi, de forma fiable su produccién, reduciendo el personal
dedicado y adaptandose asi a las exigencias del mercado
sin necesidad de altos costes y bajando los plazos de
entrega.

Consiguen en la actualidad modernizarse y a dar un giro
importante en su estructura interna, aperturando nuevos
mercados y lineas de producto, totalmente gestionadas y
controladas bajo un sistema optimizado y planificado.
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